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Soldes: c'est bien parti pour
six semaines de bonnes affaires

Par Agathe Westendorp

locale@laprovence-presse.fr

L a température digne de

Tripoli n'a pas eu rai-

son hier de la frénésie
consumeériste en ce premier
jour des soldes. Rue
Saint-Ferréol, les chalands,
écrasés de soleil, portaient
bravement, comme autant
de trophées, leurs achats.
Aux Galeries Lafayette,
claustrophobes s'abstenir:
entre les mallettes de ma-
quillage a -50%, les chaus-
settes pour hommes a 1€, les
montres Armani a moitié
prix, et les sacs Guess &
-30 %, on frisait 1'émeute,
pour le plus grand bonheur
du patron, Sylvére Vezzosi,
qui avait réuni ses troupes
au grand complet:"Nous
avons doublé le parc de cais-
ses el les équipes de sur-
veillence pour les quelque

Rue Saint-Fé, 30000
clients étaient attendus
hier aux Galeries
Lafayette. Les soldes
dejuillet représentent
14% du chiffre
d'affaires annuel.
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en berne, les Marseillais se sont rué dans les magasins du centre, mais aussi en périphérie, pour éviter les embouteillages.
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La Chambre de Commerce et
d'Industrie a donné pourla
1" fois une tendance du dé-
but des soldesavecune étu-
de effectuée aupras de
150enseignes et d'une di-
zaine de centres commer-

_ ciaux de Marseille, Auba-
gne, Aix, Salon, Istres et Mar-
tigues.lLa saison a tardé a
démarrer avecun temps
vraiment maussade. Résul-
tat, les réductions sont déja
importantes entre -50 % et
~70%", souligne
Jean-Marc Avram, vice-pré-
sident de la CCl. "On note
une légére érosion de la fré~
quentation notamment au
moment de |'ouverture ma-
tinale et un déficit du cen-
tre-ville par rapport aux
centres périphériques car
tous les commerces ouvrent
& la méme heure, ce qui ras-
surefe client. De maniére gé-
nérale, le démarrage est sa-
tisfaisant carlessoldes re~
présentent toujours une tra-
dition incontournable mai-
gré la baisse du pouvoir
d'achat: les gens font des
économies pour faire les sol-

30 000 clients attendus alors
qu'en moyenne, nous ac-
cueillons 8000 personnes
par jour". Et aux Galeries,
loin de faire grise mine, le ba-
daud n'hésite pas a mettre la
main a la poche: "Notre pa-
nier moyen est en hausse:
on est passé de 57€ 4 60€", se

félicite Sylvére Vezzosi.’

"C'est la confection qui rem-
porte le plus de succés. Ca
démarre trés fort cette an-
née", ajoute-t-il en rappelant
qque le mois de juillet assure

s

Marseille a dii attendre le
“2juillet pour donner le top
départ des soldes. Et cela
fait grincer les dents du pré-
sident de |'association des
commercants de Grand Litto-
ral:"il faut une homogénéi-
té dans les dates pour que
tout le monde bénéficie du
tapage médiatique natio-
nal de cet événement. C'est
comme si nous, @ Marseille,
on faisait la féte de la musi-
que trois jours plus tard. Ce-
la n'aurait pas de sens",
tempéte Fabian Fabiani, en
réclamant une date de sol-
des nationale. "C’est une ab-
beration, il faudrait une da-
te unique. Etsielle étaitala
fin de I'été ce serait mieux
pournous ", ajoute Denis
Carlier, directeur du centre
commercial La Valentine.
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aluiseul 14 % du chiffre d'af-

des". Le panier moyen, un

faires des Galeries.
Retour sur le bitume. Dans
la foule des acheteurs, s'em-

sac Gérard Darel a -30 %.
Pour les commercants c'est
quand méme le soulage-
ment: "Les soldes ont bien

mélent les pot lesma-
1is trainés de force, les copi-
nes en folie, téléphone vissé
al'oreille. Les marchands de
glace et autres boissons se
frottent les mains. Les pros
duben plan rivalisent d'astu-
ces: "J'avais fail mettre cet

article de cété pour éviter la
cohue!", lance Delphine en
‘brandissant fierement son

c é et heur

car le temps qu’on a eu ne se
prétait pas aux achats et j'ai
beaucoup de stock. Mais
mes clients attendaient les
rabais de pied ferme...", no-
te Chrislelle, & la téte d'une
boutique de prét-a-porter
qui propose déja jusqu'a
-70 % de réduction. "Mais
c'est vrai que les gens font

plus attention qu'avant. Mes
clientes se fixent un vrai bud-
get d ne pas dépasser”,

Pour contrer la concurren-
ce d'Internet ou des ventes
privées, certains commer-
cants dégainent de belles ini-
tiatives comme Erroll Te-
boul, boss du magasin
Atrium: "Pour chaque arti-
cle, nous reversons 1€ al'as-
sociation Cceur de forét qui
se mobilise pour régénérer
la biodiversité et venir en
aide aux populations fores-

liéres menacées. J'avais dé-
ja fait une opération avec
P'UNICEF aprés le Tsunami.
C'était un succés commer-
cial et caritatifet j'aime cette
idée d'avoir un business res-
ponsable". Chapeau bas.
Coup d'ceil enfin rue de la
République, censée faire le
lien avec Saint-Fé: 1a aussi,
c'est la cohue, a moindre
échelle certes (sauf chez
H&M). Mais sur les larges
trottoirs hausmanniens, il
fait bien plus frais... 1

des plus élevés de France,
se situe entre 80 et 100€.
Anoter, les commerces
ouvriront dimanche. Par
ailleurs, c'est la derniére
fois que les soldes se dérou-
lent sur 6 semaines. Dans le
cadre de laloi sur la moder-
nisation de I"économie, les
soldes seront réparties en
deux fois 5 semaines (hiver
et 6t6) et deux semaines
"flottantes". AW,

Hier, au centre commercial La
Valentine, les gargons étaient
aussi dans les rayons. Reportage.

Ala question : vous cherchez la bon-
ne affaire? La réponse d'un homme
est souvent: "mon épouse m’a trainé
par la main”. C'est le cas de Michel,
58ans, que sa femme Isabelle a "for-
cé"a faire les soldes. Cet autre couple
vient du 9° arrondissement. Jacques,
62 ans, est accompagné d'Iréne,
56ans: "On est arrivé un peu avant
8 heures pour pouvoir mieux choisir."

Pour la deuxidme année, les com-
merces du centre de La Valentine ont
i ouvert dés 8h et non 9 h 30 comme
| d'habitude. Mais la premiére heure

des soldes, la clientéle masculine se
| faitrare. On trouve peu d'hommesac-
| tifs parmi les acheteurs, une grande
| partie a plus de 55 ans et ['autre
\‘ moins de 20 ans.
|
|
|

Pour Nicolas, 19 ans, les soldes sont
une expérience: " ("est la premiére an-

> Hier matin, cespsunbs gens etalenta a recherche de “1'0fseau rare
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née que je les fais a deux, etj’ai I'im-
pression que 70% des articles sont
non soldés". Contrairement a lui, sa
petite amie Andréa, 18 ans, n'a rien
acheté: "Ca fait mal mais je n'ai pas
les moyens”.
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"Moj, c'est pour le petit que je suis
la", explique Frédéric, accompagné
de son fils Mathis, 3 ans. "C'était
mieux 'année derniére car I je ne
trouve que des fins de série".

Anthony, 18 ans, est venu avec sa
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mere en voisin du 11° arrondisse-
ment. "J'ai acheté un tee-shirt et des
chaussures". Et quand on lui deman-
de pourquoi il est accompagné, il ré-
"C'est elle qui contrdle les
sous". Avant d'ajouter qu'il trouve
que les prix ont baissé:"C'est bien
que les commercants tiennent compte
du pouvoir d'achat des gens. ('est
une opportunité pour eux de pouvoir
liquider"”. Frangois et Guillaume,
18ans, ainsi que Michaél, 19 ans,
viennent du petit village varois de
Nans=les-Pins. Les garcons recher-
chent surtout des marques connues
en cette période, des polos ou des
tee-shirts Ralf Lauren, Diesel... a
I'image de Francois et Guillaume.
Pour des commergants comme Luc
Martin, directeur de magasin Prin-
temps La Valentine:" Chaque année,
on constate une augmentation du
chiffre d'affaires, La, nous tablons sur
une haussede10% ". m
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